
Ce module en ligne est destiné à vous aider à approfondir 
vos connaissances sur les aspects suivants de 
l'organisation commerciale :
 

Organiser son action de prospection
Obtenir des rendez-vous de prospection qualifiés
Donner envie au prospect de changer de fournisseur 
en analysant les besoins et y répondant
Estimer le coût dʼune prestation de propreté
Rédiger une o�re et la commercialiser

 
 Bonne formation !

Bienvenue


